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RINGKASAN

SUNARLIK : ANALISA PENENTUAN HARGA JUAL RUMAE PADA PERUM
PERUMNAS CABANG SUMUT It MARTUBUNG MEDAN (dibawah himbingan
Bapak Drs.Rasdiante, MS, AK sebagai Pembimbing | dan Bapak Drs. Ali Usman
Siregar sebagai Pembimbing LI).

Harga jual adalah jumlah moneter yang dibebankan oleh suatu unit usaha kepada
pembeli atsu pelanggan ares barang atau jasa yang dijual atau disecahkan

Masaiah yang dihadapi oleh pequsahaan yang bermula dan tegadinya krisis
ekonomi adalah melemahnya daya beli masyarakat, sedangkan dipihak lain harga pokok
produk mengalami kenadeen Kemilmnharga pokok mengakibatkan harga jual juga naik.
Akibat masalah diatas adalah berpengaruh pada pencapaien target penjualan vang
berakibat pula pada tingkat pendapatan perusaiaan.

Tujuan dan penelitian ini adalah untuk mengetahui cama penentuan harga jual
pada Perum Perumnas Cabang Sumut 1T Martubung Medan. Metode penelitian ini
menggunakan metode siatistik Jesknftif. Berdasarkan hasi] penelitian diketahui bahwa
Perum Perumnas Cabang Sumut 1l Mastubung Medan dalam menentulsan harga jual
produknya menggunakan metode Futl Cost, hal i dimaksudkan untuk mengewhut
keseluruhan biaya yang dikeluarkan oleh perusalhiaan dalam menghasilkan produk.

Unsur-unsur dalam menghitung harga jual sebuah produk rumah pada Perum
Perumnas Caabang Sumut II Martubung Medan adalah harga pokeck tanah, harga pokok
fisik rumah ditambah biaya IMB, BP Air Minum, BP Listrik, HGB dan Estat Manajemen,
kemudian didapat harga pokok jual. Harga pokok jt-ml akan divambah mark up untuk
memperoleh harga jual. Berdasaarkan metode tersebut diketahw harge jual cumah
RSS.D.36/119 type Mawar pada Petum Perumnas Cabang Sumut |11 Medan agdslah
sebesar Rp. 34.000.000.-
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BAB I

PENDAJIULUAN

A. Alasan Pemilihan Judul

Penentuan hanga jual barang alau jasa snerupakan suatu fungst manajer
yang punting . Keputusan penentuan harga Juat sulit dianalisis sebab banyak

faktor yang saling berinteraksi dan berpengaruh techadap keputusan tessebut.
Harga merupakan sglab satu jens 1aformass penting vang ditennma  pelanggan
teniang suatu produk. Penetapan harga juga berhubungan dengan sciuruh wwjuan
jangka pendek dan sasasan jangka panjang sebuah perusahaan. Faklor vang
mempengasuhi penetapan harga dapat berasal dani tuar dan dalam perusahaan
Faktor utama dan luar termasuk pelanggan dan pesaing. [aktor pelangpan
muemadi - sangat  penling  Xarena  pelanggan  sacrupakan  sumber  perolelsn
peidapatan utaina duri sebuah perusahaan. Sedangkan {aktor utnu dart dalam
perusahaan yang berkaitan dengan penewapan harga jual adalah tujuan pemasacan,

tvpe. letak dan vang paling mendasar dari semuanya sdalah fakior biaya.

Faktor higya nusalnya, terutana yang berupis komponen paling mendasas
yang harus dipecumbangkun  dolam  penclapun  hurga,  Snalu cars  vang
memungkinkan sualu perusahaan dapat bersaing adalah dengan harga pokok yang

rendah lanpa menusunkan kualitas dari barang vang dihasilkan. Hagm pokok
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produk merupakan mformas; vang sangat berhargo dalam mengwapkan harga vang
kompetitif

Setiap perusahaan harus mempuny:u usaha yang elisien agar memperoleh
pendapatan sebanyak mungkm dengan biaya yang rendah untuk mencapas laba
yang maksimal. Biaya dalein suatu perusahaan mcrupakan unsur ;ang sangat
pentimg, Harea pokok produk mehputi semua biava vang tenadi sdaluvm rangka
pembelian atau pembuatan produk. Penentuan harga pokok akan mempengarub
kebijakan barga jual Untuk mngctahur apakah pengeluaran biava sudsh efisicn
atau belum untuk mencapai tingkat Jaba vang maksimat Penentuan hirga jual
vang akan membenkan iaba pada perusahaan menuntutl adsnya pengetohuan
tentang biayy produk

Keputusan penentuan harga jual masanva haius dibuat herulang - ulang
karena harga jual dipengarulu oleh perubaharn lingkungan ekstermal dan inteinal
Perubahan harga jial beriujuan agar harga jual vang baru dapal mencermenkan
biava saat ini {(eurrent cost) atau malahan biaya masa depan ( future cost), kundisi
pasar, rcaks) pasar,iaba atau return yang dungimkan. Pencnluan harga jusl yang
salah senng bekibat fawal pada masaloh Kcuangan perusahaan, nusalnya
kerugian yang terus menerus.

Berdasarkan uraian yang dikemukakan diatas, maka penulis tertank umuk
menulis dalam seknpsi i, dengan judul * Analisa Penentuan lHarga Jual Rumah

pada Perum Perummnas Cabang Sumut 11 Martubung .
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Lombar Wanancas
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i 24

B .

_ ga I_?o_k\um; j I_ZETLE lvn _ ' - _- e_\r@uﬂ_l::;-
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Apalsh mmajenien dalam menenhikan harpa jua) 16, biaya menmkan infonmasi

perusshaary sebekny®  pomahami Ya. pengetahuan te
Kklasifilax| bigya PYar  proses Pngambuan | x)asifitesi aya PeEnting n:;ar?g
keputusan  harpy | gqf YAng - dilakukan  tidak | secua; dengan  tjuen  apg
menyimpeng «ge, yens scharusnyw | informusi biaya ity dj an
Apakah dalam ‘mencrapkan harga  jual hwm[Ya. karera harga jual harus g
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Apakah hergy juaj Produk sfau jasy harus Jdapat | va
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Yang akan menalqimunikan Inha sekarang tidak boleh Jebih ZAg'ghar:a 52113

. ditetapkan oleh int,
Apakah gemukin 1038 wjuan perusahaan semakin | yq i 2ha pm'mlgah' .
mudah untui Menclapjan e ¢ - perusahagn mencobg menjadi
818A unlnya PEMiMPin kualites produk untuk
mosyurokal  gkonomi menongeh
kebawah
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