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ABSTRAK

PURNAWISWANADEN NPM 05.833.0011. PEMBIMBING ] : KARLONTA
NAINGGOLAN, SE, MSAc. PEMBIMBING 1l : LINDA LORES P, SE,
MSi. ANALISIS PENGENDALIAN INTERN PENJUALAN JASA
PENYIARAN IKLAN PADA PT. RADIO KOMERSIL SIARAN
NUSANTARA (KOSA FM).

Pengendalian Intern Penjualan sangat penting perannya dalam usaha
mencapai tujuan perusahaan. Manajer perusahaan harus bertanggung jawab untuk
mengawasi berjalannya sistem akuntansi yang baik. Setiap pengeluaran yang
dianggap merugikan perusahaan harus dapar diketahui dan ditanggulangi agar
kegiatan perusahaan dapat diarahkan menjadi lebih efekiif.

PT. Radio Komersil Siaran Nusantara {(Kosi FM) medan bergerak dalam
bidang jasa penyiacan dimana dalam melakukan pengendslian interm penjualan
sudah membuat kebijakan — kebijakan dan prosedur yang bertijuan untuk
melindungi hasil penjualan tersebut, masing — masing bagian sudah mempunyai
tugas dan tanggung jawab, tetapi bila dilihat dan pelaksanaan penjualan, terdapat
adanya pelanggaran terhadap standar operasional prosedur penjualan Hal ini
tentunya dapat menyebabkan penyelewengan dengan tidak dilaporkannya hasil
penjualan yang sebenamya terjadi.

Hasil penelitian ini penulis menyasankan agar pecusahaan sebaiknya lebih
menegaskan lagi apa yang menjadi tugas dan wewenang tiap bagian.
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BABI
PENDAHULUAN

A. Latar Belakang Masalah

Dalam perusahan kecil, pimpinan pecusabaan masih secara langsung
meangurus perusezhaan, tetapi jika perusahaan sudah berkembang pesat maka
pemimpin tidak lagi mengurus sendiri melainkan pendeglegasian wewenang,
Dengan adanya pendelegasian wewenang tersebut akan membuat kegiatan proses
semakin teratur sapi bukan berarti tidak akan terjadi penyalahgunazo wewenang.
Untuk itudiperlukan suatu fungsi, fungsi tersebut adalah pengendalian.

Sistem pengendalian intern yang baik dapat diperoleh melalui sistem
akuntansi yang dirancang dengac baik, sistem pengendalian intern ini bertujuan
untuk membantu pimpinan perudahaan dalam mengawasi harta, husng, modal
pendapatan dan beban perusahan (laba operasinya) dapat di tentukan dengan lebih
baik.

Penjualan merupakan salah satu sumber pendapatan dalam suatu
perusahaan, dan merupakan faktor utama untuk mendapatieen laba, untuk itu
dalam pencapaian hasil penjualan yang maksimal diperlukan pengendalian intern
amas kegiatan penjualan dalam setiap perusahaan.

Sebagai pecushaan yang bergerak dibidang jasa penyiaran. PT. Radio
Komersil Siaran Nusantara (Kosa FM) melakukan betmacam macam penjuzlan
seperti penjuaan Spot Ikian, Adlibe Ikian, Sponsor Acara. Block Time dan Lain-

lain. Pithak manajemen dalam hal ini sangat berperan penting dalam melakukan

pengendplizRes T pemelitsmanathadap aktivitas penjualan apar tidak terjadi



suatu kerugian dan penyelewengan bagi perusahaap. Untuk itu pengendalian
intern terhadap aktivitas penjualan sangat dibutubkan bagi perusahaan untuk
menjaga keutuhan hasil penjualan tersebut.

Pada saat ini di dalam prosedur akuntansi penjualan iklan perusahaan,
terdapat rangkap tugas yang dipegang oleh fimgsi penjualan. Bagian akuntansi
seharusnya hanya bertugas mencatat penjualan iklan kedalam buku piutang. buku
pendapatan dan membuatj umal penjualan. Tetapi kenyataannya, bagian akuntansi
jupe merangkap tugas yang seharusnya bukan merupakan tanggungiawabnya,
yaitu membuat sural penagihan piutang dan melakukan penerimaan kas yang
seharusnya dibuat oleh bagian perbendaharazn. Mal ini dapat menyebabkan
terjadinya penyelewengan pada bagian keuangan, yakni kemungkinan tidak
dilaporkannya realisasi penjualan iklan dengan jum ah yang sebenamya.

Menurut Sofyan (1991:121) adalah “Fungsi-fungsinya yang ada dalam
pesusahaan harus dipisah untuk menjaga kemungkinan terjadinya penyelewengan
yang dilakukan oleh secrang yang memiliki dua fungsi”.

Berdasarkan uraian diatas, jelaslah bahwa pengendalian intern dalam
sesuatu perusahaan sangatlah penting, maka dari itu penulis ingin mengadakan
penulisan ilmiah dalam bentuk skripsi dengan judul : “Analisis Pengendalian
Intern Penjualan Jasa Penyiaran lklan pada PT. Radio Komersil Siaran

Nusantara (Kosa FM) Medan™.
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STANDAR O PERASIONAL PROSEDUR

Standar Opecasional Prosedur Penjuaian lklan

langkah

Pclaksana

Aktivitas

Program

Bagian Penjualan Menerima Order 1klan dari
pelanggan. berdasackan order dast pelanggan dibuat
Order interm.

PKS (Peranjian Kerja Sama) dibuat oleh
Direktur/Manager Stasiun, diteruskan :

- PKS asli yang ditandatangani diatas materai
oleh Direktur disecahkan ke Agency dan yang
ditandatangani Agency diserahkan ke
Akuntansi

- PKS copy masing — masing satv diserahkan ke
direktur dan manager stasiun disimpan dalam
arsip

Oider Intern ditetuskan ke bagian produksi sebapai
dasar penyusunan rencana penyiaran dan diteruskan
kc penyelenggara siaran

- Membuat Bukti Siaran (BS) berdasarkan
realisasi penyiaran yang diperoleh dan
penyelenggara siaran

- BS asli dan 2 copy diserahkan ke keuangan

Penyelenggara
Siaran

Menayangkan iklan scsuai dengan Ovder Intern dan
Membuat Realisasi penayangan

Keuangan

Menerima BS dari bagian progrum penyiaran
Membuat Invoice dalam rangkap 3 berdasarkan BT
yang diterima dan program. diteruskan :

- BS dan Invoice asli diserahkan ke Agency

- BSdan Invoice copy diserahkan ke Akuntansi

- BS dan Invoice copy disimpan dalam Arsip

Akuntansi

Berdasarkan BS dan Invoice tersebut dibuatkan Jurnal
Penjualan {(JP) kemudian dicatat dalam buku piutang
{(BP) dan Buku Pendapatan (BPd)

Agency

Mcncrima BS dan Invoice asli dan keuangan
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